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网购翡翠原石当心掉“坑”
赌石是珠宝业术语，是一种翡翠原石的

交易方式。在线下交易时，其交易地域和交

易人群都有很大的局限性。如今，随着直播

交易的兴起，赌石交易不仅地域无限拓展，

交易人群和交易目的也变得非常复杂，不少

人也由此“踩坑”。对此，相关专家提醒，网

购原石交易风险远超线下。

网购原石纠纷增多
“一刀穷，一刀富，一刀披麻布。”这是赌

石的名言。具有冒险色彩的赌石交易，曾吸

引着一大批宝玉石界从业者前往滇缅等原

石产地从事赌石交易。近两年，随着直播交

易的兴起，赌石从业内走到了普通消费者的

面前。

交易门槛大幅度降低，带来的是纠纷的

快速增多。据媒体报道，2022年12月底，平

日喜欢玉石配饰的消费者杨小姐通过直播

平台观看玉石购物，对直播间里销售的高端

缅甸翡翠原石很感兴趣。视频里主播称，购

买原石比成品玉石实惠，一旦买对了，切开

原石加工出来的玉石价格翻番。这种拼团

购买、带博彩性质的购物形式，加上直播间

不少助播的鼓动，让杨小姐感觉自己找到了

性价比高的购物渠道。于是，她通过支付宝

分3次一共支付了1.35万余元购买了一批原

石。但是下单后，主播切开的原石竟然是一堆普通石

头。杨小姐与卖家协商退款，被对方拒绝。杨小姐申

请平台介入，也仅退回了部分货款。杨小姐感觉自己

掉进了一个骗局，认为直播间里的人都是“托儿”。

杨小姐的损失还不算多。2022年9月，浙江消费

者陈女士贷款百万元购买原石。据了解，陈女士对翡

翠原石毫无经验，原本只想在网上用低价买原石给自

己打个镯子，后来被主播大力宣传的高回报所吸引，在

直播间里花费百万元购买原石，而这其中只有3万元

为其本人积蓄。事后，陈女士发现原石质量并没有直

播间里主播宣传的那么好，要求退货。在媒体介入后，

直播间商家仅同意退回40%的货款，陈女士要求退回

全款，双方僵持不下。

记者调查发现，目前原石交易已不仅仅局限于几

大电商平台。在微店APP上，记者发现摩天轮旗舰店

出售售价为28.15元的天然玉石原石小料，销售页面的

卖家购物须知上注明“直接拍下付款即可”“可做小吊

坠、挂牌、平安扣等”，且“每位限购一袋”。记者于4月

11日付款拍下一袋。但截至记者发稿前，订单仍未发

货。记者发现，这家店铺实际上是一家网上杂货店，货

架上还有袜子、碗架、电陶炉、玉手镯等商品。

在小红书上，记者给TS手镯厂长的原石切开大涨

视频点赞后，收到自称为“厂长”的私信，询问记者喜欢

什么款式的翡翠。记者表示想看看原石。“厂长客服小

姐姐”表示，后台说钱会限制，款式也不在这边，邀请记

者加“厂长”的微信再发送细节视频和价目明细。

“网购原石纠纷已成为消费者维权案件的增长

点。”北京互联网法院综合审判二庭庭长刘书涵向记者

介绍说，与普通消费品不同，原石行业鱼龙混杂，普通

消费者缺乏一定的专业知识与辨识能力，直播带货的

模式也限制了消费者对货品细节的查看和手感的确

认，消费者冲动下单后往往会遇到各种问题。“在案件

审理中发现，部分直播间宣传原石‘大涨大漏’‘爆色’，

消费者购买后发现种水品质低于宣传；部分消费者在

直播间购买石料后直接通过商家订制手镯吊坠，到货

后发现为假皮料；部分消费者直播购买古玩，收到货后

被鉴定为赝品。”刘书涵说。

网购原石有射幸交易特征
当纠纷双方无法达成和解，便会诉诸法律。记

者查阅相关案件发现，消费者在法庭上往往无法获

得支持。

在北京互联网法院审理的一起案件中，消费者张

某在某珠宝店直播间内连续十几次下单购买“翡翠原

石”。对于其中的第一笔订单，张某收到加工后的制成

品后，感觉在直播间看到的制成品与下单后客服在线

发来的视频中的原石相差甚远，与客服加工后在线展

示的制成品的成色也不相符，认为商家欺诈。法院认

为，原告对其主张被告欺诈负有举证说明义务，但其提

供的主要证据鉴定主体信息不明、法定鉴定评估资质

不明、标的物不能提供，根据证据规则，原告无法完成

自己的举证责任应承担败诉后果，故而判决驳回原告

诉求。

今年初，上海市第一中级人民法院审理了一起直

播间网购原石的案件。消费者方女士在直播间花近

10万元买了两块翡翠原石，本以为能够开出成色漂亮

的翡翠，没成想两块都是资质平庸的“便宜货”。方女

士自行委托一家鉴定技术服务公司对涉案原石进行鉴

定，鉴定结论为干青石。方女士认为自己受到欺诈，诉

至法院要求退一赔三。法院二审认定双方交易符合射

幸合同特征，该原石销售不存在消费欺诈情形，无需退

一赔三，驳回消费者上诉请求，维持原

判。

“消费者普遍将赌石交易认作一

般买卖合同，未认识到上述交易属射

幸合同。”刘书涵表示。射幸，即双方

当事人以将来不确定的某事件的成功

与否决定财物的得失。消费者在线上

赌石时，其对于商品的观察与把控能

力远远不及线下，放大了这种射幸合

同的风险系数。

北京大学法学院教授薛军对记者

表示，对于网购原石等射幸类交易需

要进行更加严格的管理。“彩票交易也

是一种射幸交易。射幸交易往往具有

一定场景性的要求，比如在特定交易

场所，需要得到特殊许可等，这样可以

让消费者获得的信息更加丰富，从而

避免盲目跟风。但是在网络直播间，

并不具备类似的条件，消费者难以获

取全面的信息。”薛军表示，而且在线

下交易中，买方往往是商事主体或者

从事相关专业的人，但是直播间消费

门槛过低，消费者往往缺乏相关的基

础知识和背景知识，更容易受骗。因

此，薛军认为，应抬高直播间原石销售

的门槛，要求卖方尽更多的风险提示义务。

保存证据是维权重点
“原告对于加工制品实物成色不满，认为被告偷

梁换柱，以次充好，要求按照价款三倍予以赔偿，却

未能保存好标的物，也未能在首次鉴定时寻求具有专

业资质的鉴定机构，故而在缺少有效证据的情况下败

诉。”北京互联网法院法官李文超在对记者分析前述

消费者张某的案件时提示消费者，对于此类在直播间

线上交易风险极大的标的物，消费者应提高警惕，如

已交易，需提前仔细了解此类交易规则特点，并且选

择可以最大程度上保护自己的方式，例如，在对原石

选择开窗时，可要求经营者对该特定商品做好显著区

分标记再行寄送，后期自行开石及加工；在收货第一

时间进行标的物全貌存证，以证明交易标的物同一性

并妥善保管；在交易纠纷产生后，第一时间寻找有合

法资质的鉴定机构予以鉴定，或在起诉后第一时间申

请司法鉴定。

记者在小红书上搜索类似的网购原石话题时，发

现有多家账号在介绍赌石受骗维权成功的案例。这些

博主虽然受骗过程有所差异，但是最后均称自己是看

到别人分享维权成功的案例，据此找到同一家“××法

律咨询”，在其帮助下成功追回损失。

对此，薛军提醒消费者，在维权过程中不应“病

急乱投医”，而是要注意寻找正规机构，比如消费者

组织、正规法律援助机构等，以避免维权过程中的二

次伤害。另外，如果根据“种草笔记”寻求机构帮

助，在与其沟通过程中应注意保存证据，同时，也应

注意保存自己已有的维权证据，避免成为二者联手

诈骗的牺牲品。

据《中国消费者报》


